




















供需缺口持续

 产量方面 根据环保部数据显示，2016年危废产生量达到4,853万吨，市场预计至2020年将到8,488万吨

 实际与统计相比 2016年实际产生量超过1亿吨，远超官方统计数字，危废处置市场需求巨大
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财务指标 2017年H1 2016年H1 同比增减率

营业总收入 140,350.38 116,999.36 19.96%

营业成本 118,715.20 97,271.98 22.04%

毛利润 21,635.18 19,727.38 9.67%

毛利率 36.47% 36.50% -0.08%

三项费用 27,552.06 22,745.80 21.13%

其中：销售费用 3,523.08 2,276.32 54.77%

管理费用 19,024.71 16,166.24 17.68%

财务费用 5,004.27 4,303.24 16.29%

净利润 25,020.87 22,167.15 12.87%

净利润率 17.83% 18.95% -5.91%

归属上市公司股东的净利润 22,014.71 20,607.21 6.83%

基本每股收益 （元） 0.2500 0.2400 4.17%

稀释每股收益 （元） 0.2500 0.2400 4.17%

主要会计数据及财务指标



营收增长 利润稳步增长

 2017年H1公司实现营业额14.04亿元（2016年H1：11.70亿元），较上年增加2.34亿元，增幅为19.96%。

 2017年H1公司实现归属于上市公司股东的净利润2.20亿元（ 2016年H1 ：2.06亿元），增幅为6.83%。

 报告期内，公司顺应环保产业政策的导向，积极应对危废市场需求的变化，加速实施战略布局，

快速推进异地扩张步伐，加快推进产能建设，大力提升工业废物无害化处理能力，提高市场份额。
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资产 负债
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资产、负债及所有者权益情况
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 截止到2017年6月30日，公司资产总额为86.75亿元，负债总额为45.34亿元，所有者权益为

41.41亿元。资产总额同比上年增长5.94%，所有者权益同比增长7.11%。

 资产负债率为52.27%，同比下降0.52%，属合理水平。



经营现金流良好回款
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经营性现金流

• 2017 年上半年公司实现经营性现金净流量 8,986.65 万元，较同比增

长 351.58%，主要是因为公司加快应收账款的回款

• 截至6月30日，货币资金余额约11.2亿元



销售费用提高，管理费用、财务费用正常增长
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 销售费用 较上年度增长54.77%，占收入的比例为2.51%。主

要是随着收入的增长而增加，另外原收入构成中，家电拆解业

务产生的销售费用较少，而现在资源化、无害化业务收入增长

均超过50%，此两项业务需要投入较多的销售费用。

 管理费用 较上年增长17.68%，占收入的比例为13.56%。主要

原因是继续加大了研发投入及高端技术人才的引进，以提高核

心竞争力；其次，期内公司规模扩大、子公司增加，以及国内

人工成本不断提升所致。

 财务费用 较上年度增长21.13%，占收入比例为3.57%。主要

是发行绿债、PPP-ABS资产支持证券，应付债券同比增加约9

亿元，贷款利息支出增加。以及存款利息减少。



业务回顾

结构优化 产能提升 项目布局 多元融资 技术创新
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核心业务营收占比

工业废物处理处置 资源化产品销售

市政废物处理 环境工程服务

 2017年上半年，公司工业废物处理处置及资源化

利用两项业务较去年同期增长均逾50%，营业收

入合计约为10.51亿元，占总营业收入约75%

 毛利合计约为4.02亿元，占总毛利约79%。公司

业务结构转型升级效果显著

 积极打造危废设施EPC总包能力，将公司 “规划

-设计-采购-工程-移交-运营”经验引入工程市

场，承接多个工程订单，合同金额约为人民币

2.86亿元，新业务模式逐步贡献效益

 通过创新投资合作机制和管理机制，积极拓展环

保产业园、水泥窑协同处置、水环境治理、土壤

修复、焚烧设施余热发电等项目，推动公司业务

结构优化升级，打造技术一流、服务全面、整合

能力强的综合环境治理平台

结构优化



产能增速稳定，项目储备优良
 新投产的项目包括：1）湖北天银，焚烧2万吨/年及物

化1万吨/年、综合利用3万吨/年；2）珠海永兴盛，焚

烧9100吨/年及物化950吨/年。

 正在建设期的项目包括：1）东莞恒建8万吨/年的物化

项目，预计于2017年四季度试生产；2）衡水睿韬约

7.75万吨/年的无害化扩建项目，预计于2017年年底建

成并试生产；3）江西固废二期28万吨/年的资源化项

目、福建南平2万吨/年焚烧项目、山东潍坊东江约20

万吨/年资源化及无害化项目、湖北仙桃绿怡1.78万吨/

年资源化项目、江苏南通约4万吨/年无害化项目预计

于2018年建成。

 泉州PPP项目约9万吨处/年危废处置项目于今年上半年

取得环评批复，目前处于建设阶段。

 以上项目合计新增产能约 80万吨

无害化

产能提升
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工业废物处理处置服务

 公司业务结构转型升级效果显著。集团工

业废物处理处置服务收入52,626万元

（上年同期：34,270万元），较上年同

期增长53.56%。主要是：

 （1）江西东江、南通惠天然、衡水睿

韬、华鑫环保、珠海永兴盛等项目产能释

放及产能利用率稳步上升；

 （2）物化废物及焚烧废物的收集处理量

较去年同期分别增长约100%及50%。

 （3）上半年，无害化实际处理量超22万

吨，焚烧和填埋均约为6万吨。

2015年H1 2016年H1 2017年H1

营业收入 28,315 34,270 52,626

毛利润 16,822 17,120 24,918
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资源化利用产品销售

 集团资源化利用产品销售收入

52,448万元（上年同期：34,784

万元），较上年同期增长

50.78%，主要原因是：

 （1）报告期内金属价格上涨和资

源化废物收集量上升

 （2）公司积极拓展海外销售及自

有品牌推广等多元化销售方式，

资源化产品生产量及销售量均有

所上涨，其中铜盐产品及锡盐产

品销售理想。

2015年H1 2016年H1 2017年H1

营业收入 36,027 34,784 52,448

毛利润 10,833 11,198 15,310
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环保工程及服务

 集团环境工程及服务收入14,260万元（上

年同期：10,879万元），较上年同期增长

31.08%。

 包括危废EPC工程在内共承接多个工程订

单，工程合同约为人民币2.86亿元，新业

务模式逐步贡献效益。

 报告期内，公司创新投资合作机制和管理

机制，择机布局PPP新业务，着力拓展土壤

修复、水流域治理、城市管网等新项目，

打造公司新的盈利增长点。

2015年H1 2016年H1 2017年H1

营业收入 10,169 10,879 14,260

毛利润 2,050 2,936 3,584
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市政废物处理处置服务

 集团市政废物处理处置服务收入

9,043万元（上年同期：14,071万

元），较上年同期下降35.73%。

 （1）福永污泥项目已停止。

 （2）餐厨垃圾处理业务为公司新

开展的经营业务，目前仍在试运

营期。
2015年H1 2016年H1 2017年H1

营业收入 12,061 14,071 9,043

毛利润 2,040 3,603 1,247
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多元融资方式，优化资本结构

 以控股子公司虎门绿源污水处理收费收益权为基

础资产，发行资产支持证券，实际融资人民币3亿

元，系广东省及深交所PPP+ABS业务的首单；

 公开发行第一期绿色公司债券，发行规模为6亿

元，系首家在深交所公开发行绿色债券并上市的

企业；

 与广东省广晟金融控股有限公司签订设立产业并

购基金框架协议，总规模人民币30亿元，母基金

规模为5.5亿元，公司认缴5,000万元；

 启动非公开发行A股股票项目，拟募集资金人民币

23亿元。。

资产支

持证券

绿色公

司债券

产业并

购基金

非公开

发行



加强技术研究攻关，落实创新驱动

 当期研发投入7,074.34万元，同比增长18.56%，

占营收比超过5%；

 筹建东江环保研究院，立足于自主研发与外部引

进消化相结合的环保应用性技术研究，重点解决

实际生产中面临的应用性技术问题；

 集中优势资源攻克流域治理、海绵城市治理、污

水处理等工艺难题，报告期内已有10余项生产急

需的应用性技术研发正式立项。

 凭借“低铁电镀级硫酸铜新工艺”，在第十五届

深圳企业创新纪录成果发布会上获得“深圳企业

创新纪录”工艺工法创新项目奖。
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未来与展望

危废项目产能规划 创新业务模式 未来规划



危废项目产能规划

预计2018年建成项目（新增资质65万吨/年）

 江西固废二期：28万吨/年的资源化项目

 福建南平：2万吨/年焚烧项目

 山东潍坊东江：约20万吨/年资源化及无害化项目

 湖北仙桃绿怡：1.78万吨/年资源化项目

 江苏南通：约4万吨/年无害化项目

 泉州PPP项目：约9万吨处/年危废处置项目

宝安东江扩建项目 惠东威二期项目 沿海固废四期项目

华鑫项目项目 福建南平项目 湖北仙桃绿怡项目



创新业务模式

• 面对行业供需缺口大，各地产能扩建的机会，公司引入产业基金+直接投资的模式，

重点拓展危废项目、环保服务资质和环保新技术的并购。

• 继续探索建立危废“技术+服务”的创新业务模式，除EPC总包能力外，着重开发

集合技术、人才、管理的项目运营服务能力，实现市场化输出，并积极运用互联网、

物联网创新手段，打造危废管理智慧平台。

• 通过创新投资合作机制和管理机制，积极拓展环保产业园、水泥窑协同处置、水环

境治理、土壤修复、焚烧设施余热发电等项目，推动公司业务结构优化升级，打造

技术一流、服务全面、整合能力强的综合环境治理平台。



未来规划

深化危废市场布局

• 重点加强项目建设及资质扩充，

预计年底将新增15.75万吨处

理资质，包括东莞恒建8万吨/

年的物化项目和衡水睿韬扩建

的约7.75万吨/年的无害化项

目；

• 在经营资质管理方面，下半年，

公司将通过梳理优化，使市场

容量、产能与资质量形成更有

效对应，充分发挥资质最大效

能。

加强团队建设

• 加速培养一批懂专业、懂技术、

懂管理的分子公司总经理，形

成符合公司战略发展需要的复

合型管理团队，促进各区域的

项目开拓。

• 加强人力资本投入，有针对性

的解决束缚人力资源效率的关

键问题，加快推进人才发展战

略和体制机制创新。

提高创新研发能力

• 积极推进技术创新和升级，加

快新产品开发进度，加快成果

转化，为公司发展提供动力支

持。

• 深化产学研合作，通过外聘专

家、引进人才、交流合作、加

大资金投入、完善机制等措施

对重点难点课题进行攻关解

决，不断提升公司的技术核心

竞争力。




